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Podziekowania

Drogi Czytelniku,

powstanie tej ksigzki byto mozliwe dzieki temu, ze spotkatem w swoim zyciu wielu
wartosciowych ludzi. Mimo iz nie jestem w stanie wymieni¢ ich w tym miejscu

z imienia i nazwiska, to nosze w sercu gteboka wdziecznosc dla kazdej osoby,
ktora ubogacita moje zycie i sprawita, ze mogtem sie rozwingc.

Szczegodlne podziekowania sktadam osobom bezposrednio zwigzanym
z powstaniem tej ksigzki — Oldze Rzyckiej za inspiracje do jej napisania oraz
Adamowi Wojaczkowi za znakomita , obstuge techniczng”.

Niniejszg ksigzke chciatbym zadedykowac mojej kochanej zonie Monice, ktérej
dziekuje za serce i za wyrozumiatos¢, okazang zwtaszcza w czasie powstawania
tej publikacji.



O autorze

Bartka Nosiadka poznatam kilka lat temu. Juz po pierwszej rozmowie z nim
zwrdcitam uwage na niezwyktg pokore charakteryzujacg tego mtodego cztowieka.
Uczciwos¢, wspotpraca, skupienie na poszukiwaniu rozwigzan zamiast
generowaniu problemow, otwartosé, poczucie humoru, wytrwatos¢ i konsekwencja
— to tylko niektdre cechy jego charakteru. Prywatnie Bartek jest mistrzem sztuk
walki, zdobyt czarny pas; jest réwniez kochajagcym mezem i ojcem dwojki
maluchéw.

Z duzym zainteresowaniem siegnetam wiec po napisang przez niego ksigzke
Zarabianie prawdziwych pieniedzy, czyli czego nie powie ci Zaden doradca? —
opowies¢ o tym, jak nie krasc¢ pierwszego miliona. Po pierwsze dlatego, iz lubie
ksigzki, po drugie dlatego, ze jestem fankg wprowadzania zmian, a po trzecie
dlatego, iz na polskim rynku ciggle niewiele jest publikacji o tej tematyce. Po
przeczytaniu szczerze polecam jg kazdemu, kto chce budowac swojg Swiadomos¢,
nie tylko finansowq. Ksigzka z jednej strony zacheca do gtebokiej refleksii,

a z drugiej do dziatania. A o to przeciez chodzi.

Bardzo sie ciesze z powstania takiej publikacji — polecam jg z catego serca
kazdemu, kto chce zmienic¢ swoje zycie, bo to jest mozliwe.

Olga Rzycka
Coach, trener, psycholog Development for Executiv
Uwagal!

Porady zawarte w tej pozycji udzielane sq wedtug najlepszej wiedzy autora.
Nalezy jednak pamietac o tym, ze kazda sytuacja wymaga indywidualnego
podejscia — warto przed podjeciem wtasnych decyzji finansowych skonsultowac
sie z osobg, ktéra ma wiedze na ten temat i do ktérej mamy zaufanie.

Czytajac te ksigzke, warto, zebys miat przy sobie otdwek. Jest to bardzo wazne
z dwoch powoddéw.

Po pierwsze, jezeli uzyjesz go jako wskaznika i bedziesz nim wodzit po tekscie,
bedziesz czytat o wiele szybciej i zaoszczedzisz sporo czasu.

Po drugie, dzieki posiadaniu pod rekg otdéwka, znaczaco zwiekszysz szanse na
zrobienie kilku cennych ¢éwiczen znajdujacych sie w ksigzce (99% czytelnikow,
ktorzy natrafiajg na podobne ¢éwiczenia, mdéwi sobie: ,Zrobie to pdzniej, nie mam
przy sobie otdwka”).



Wstep

Drogi Czytelniku! Pisze te ksigzke, poniewaz pasjonuje sie tematem finansow
osobistych oraz nieruchomosci. Od 6 lat prowadze firme, ktora doradza klientom
w zakresie ubezpieczen oraz kredytédw hipotecznych, od dwdch lat aktywnie
inwestuje w nieruchomosci, w ubiegtym roku rozpoczatem réowniez dziatalnos¢
deweloperska. Chciatem podzieli¢ sie z Tobg swoimi doswiadczeniami, poniewaz
jestem zdania, ze nie warto robi¢ dziury w Scianie tam, gdzie ktos otworzyt juz
kiedys drzwi.

Zyjemy w kraju, gdzie potowa ludzi zarabia mniej niz érednig krajowa, 20% zyje
na skraju ubdstwa, a do braku problemoéw finansowych przyznaje sie nie wiecej
niz 3-5% spoteczenstwa. Stan Twoich finanséw to temat, ktéry dotyka Cie
codziennie. Moze nawet i neka. Fakt, ze trzymasz w reku te ksigzke, to dobry
znak — juz teraz zaczates dbac o swoje finanse, a... bedzie jeszcze lepiej.

Pozwdl, ze opowiem Ci swojq historie, w ktorej doznatem réwnie wiele porazek, co
sukcesow. Pewnie jeszcze mnostwo razy w zyciu dam sie zaskoczy¢, sadze
natomiast, ze moge podzieli¢ sie z Tobg dos¢ bogatym doswiadczeniem, ktore
zdobytem przez ostatnie lata. Mimo iz firmy, ktore prowadze, sq w dobrej
kondycji, nieraz doswiadczytem straty finansowej lub odczutem efekty mojej ztej
decyzji inwestycyjnej. Sukces wynika bezposrednio z liczby popetnionych btedéw

i liczby wycigagnietych wnioskow. W zwigzku z tym, ze popetnitem juz sporo
btedow i wyciggnatem jeszcze wiecej wnioskow, zapraszam Cie do przeczytania tej
ksigzki. Wiedza w niej zawarta moze sprawic, ze:

1. zyskasz bardzo duzo oszczednosci (np. na odsetkach kredytu lub na obnizeniu
ceny kupowanej nieruchomosci);

2. dobrze zarobisz na prostych do zrealizowania inwestycjach;

3. nie dasz sie nabrac na tanie sztuczki nieuczciwych sprzedawcow.

Przypomniatem sobie wtasnie pewnag historie. Jakies piec lat temu zaczatem
interesowac sie tematem finanséw osobistych. Natkngtem sie na intrygujacq gre
edukacyjng stworzong przez Roberta Kyosakiego, autora ksigzki Bogaty ojciec,
biedny ojciec. Gra kosztowata prawie 400 zt. Mimo szacunku dla autora
(przeczytatem jego ksigzke i zrobita na mnie piorunujgce wrazenie), pomyslatem,
ze zwariowat, oferujgc tak drogq gre planszowg. Zwykty Eurobusiness kosztowat
w kazdym sklepie zabawkowym nie wiecej niz 40 zt, a tu 400 zt?! Stwierdzitem
wtedy, ze nie mam pieniedzy na takie zbytki. Normalny cztowiek nie wydaje takiej
kwoty na zwykiq ,planszéowke”. Opowiedziatem o tych przemysleniach mojej zonie
i z jej kiwania gtowa wywnioskowatem, ze podejmuje stuszng decyzje — w koncu
rozpoczynatem witasny biznes i liczyt sie kazdy grosz.

Zaskoczytem sie kilka miesiecy pdzniej podczas swigt wielkanocnych. Otworzytem
pakunek z prezentem od ,zajaczka” (czytaj: zony) i znalaztem te nieziemsko



drogq gre. Tak to z kobietami bywa — kiwa gtowg ze zrozumieniem, a i tak zrobi
po swojemu. Bardzo sie zdziwitem, ze zona kupita mi te gre, poniewaz mamy
wspolne konto bankowe, na ktore czesto zagladam i nie byto tam zadnej
transakcji wskazujacej na taki zakup. Pod grozbg tortur Monia przyznata sie, ze
miata troche ,,zaskdérniakéw”, za ktére postanowita kupic te gre, gdyz
opowiadatem o niej ,z takim przejeciem”...

Po czasie widze, ze to ona miata racje, a nie ja. Na wiedzy, zwtaszcza finansowej,
nie powinno sie oszczedzac. To byta po prostu rewelacyjna inwestycja! 6 lat temu
miatem duzo pomystéw, fantazji i 1000 zt na koncie. Dzisiaj razem posiadamy
okoto 13 000 m?2 ziemi pod budowe w réznych lokalizacjach, 70% udziatu

w kamienicy w centrum miasta, wiasny dom i wtasnosciowg siedzibe firmy. Nie
mozna oczywiscie powiedzie¢, ze to wytgcznie zastuga tej gry planszowej. Sukces
wymaga rowniez wytrwatej pracy. Wazne jest tylko to, by ta praca nie polegata na
wbijaniu gwozdzi czotem. Moze to i widowiskowe, ale efekt jest mizerny. Oprocz
ciezkiej pracy potrzebna jest rowniez inteligencja (zwtaszcza finansowa), bo dzieki
niej z poswieconej pracy uzyskujemy nieporownywalnie wiekszy efekt. Nie chodzi
o to, zeby pracowac wiecej, chodzi o to, zeby pracowac lepiej. Aby zarabiac
wiecej, miec wiecej wolnego czasu i poczucie wiekszej niezaleznosci, trzeba
zmieni¢ sposdb myslenia. Na mojg zmiane sposobu myslenia najwiekszy wptyw
miaty praktyczne doswiadczenia oraz wiedza finansowa zdobyta dzieki czytaniu
ksigzek. Napisatem te ksigzke, bo uwazam, ze wiedza w niej zawarta ma duzg
wartosc.

Tego, o czym na kolejnych stronach przeczytasz, nie dowiesz sie w szkole, nie
ustyszysz tego rowniez od swojego agenta czy doradcy finansowego. Nie wynika
to z ich ztej woli. Po prostu nauczyciel podstaw przedsiebiorczosci w liceum

z reguty nie inwestuje w nieruchomosci, a doradca finansowy nie inwestuje
samodzielnie w oferowane przez siebie produkty. Kazdy méj maty lub duzy sukces
wynika z tego, ze uczytem sie od ludzi bogatszych, sprytniejszych

i sprawniejszych biznesowo ode mnie. Wtasnie do tego Cie zachecam. Jesli chcesz
miec to, co majg inni, réb to, co robig inni. Chcesz zy¢ jak sasiad, postepuj tak jak
on. Chcesz zy¢ na wysokim poziomie, nie ucz sie tego od ludzi, ktérzy ledwo
wigzg koniec z kohcem.

Albert Einstein powiedziat kiedys, ze szalenstwo to ,robi¢ wcigz to samo,

a oczekiwac roznych rezultatéw”. Na kolejnych stronach ksigzki bede Cie zachecat
do pdjscia ,,pod prad” i do zmiany wiasnych przekonan na temat finansow. Jezeli
nie trafi do Ciebie moja zacheta do zmiany stylu zycia, tez osigqgniesz korzys¢

z lektury. Moze i nie zostaniesz inwestorem czy biznesmenem, ale za to staniesz
sie duzo sprawniejszym konsumentem, ktéry niczego w ciemno nie podpisze

i ktory bedzie umiat wynegocjowac dla siebie to, co do tej pory wydawato mu sie
»,hie do ruszenia”.

Wiem, ze mozesz oceni¢ mnie jako osobe, ktdra ledwie skonczyta 26 lat i zjadta



wszystkie rozumy. Nie widzisz mnie, nie styszysz, czytasz tylko to, co napisatem.
Masz prawo tak mysle¢. Daleko mi do wielkich biznesmendw i inwestorow.
Czytatem ich ksigzki i zawsze miatem poczucie, ze moje poczynania wobec ich
kolosalnych sukcesdw sg jak poruszanie sie fiatem 126p po niemieckiej
autostradzie. Pewnie nie udziele Ci rad niczym Bill Gates, Warren Buffet czy
Donald Trump. Sadze jednak, iz moje wskazowki ubrane w kilka historii odniosg
efekt, bo jestem zwyktym , chtopakiem z podwdrka” i w sensie finansowym dzieli
Cie ode mnie kilka bystrych ruchéw i moze ze 3 lata rozsgdnego inwestowania.
Jezeli teraz myslisz: , I tak mi sie nie uda, bo zarabiam za mato, mam za duzo
wydatkow i tone w dtugach”, to masz racje! Nie uda Ci sie, bo nie wierzysz

w swoje mozliwosci. Jezeli myslisz sobie: ,Caty Swiat spiskuje, zeby mi sie nie
udato, nawet gotebie «lubig» tylko mnie”, to tez masz racje! Gdybys byt gotebiem,
to w kogo bys$ celowat? W goscia, ktéry szybko idzie pewnym krokiem, czy

w zgarbionego osobnika, ktéry sunie, nie odrywajac nég od ziemi? Kogo tatwiej
trafi¢? Jezeli poprawi Ci to humor, to zjedz kostke czekolady, wypij pyszng kawe

i oddaj sie lekturze. Licze na to, ze znajdziesz w niej cos dla siebie. Jezeli
wykazesz sie otwartym umystem, moze zarobisz niezte pienigdze, jesli po prostu
skorzystasz z kilku moich porad, to oszczedzisz tysigce, dziesigtki tysiecy, a moze
nawet setki tysiecy ztotych na zacigganych zobowigzaniach finansowych czy na
kupowanych nieruchomosciach. Tak czy inaczej skorzystasz.

Pozwdl teraz, ze opowiem Ci kilka historii, ktére zmienity moje myslenie i ktére
sprawity, ze nabratem petnego przekonania o tym, ze warto i$¢ ,,pod prad”.

Bartosz Nosiadek



Rozwoze wegiel

Podczas nauki w liceum pierwszy raz poczutem sie , dorosty” w chwili, gdy
podobnie jak 97% dojrzatych ludzi doswiadczytem braku pieniedzy. W tym czasie
moj ojciec prowadzit wtasny biznes polegajacy na produkcji kostki brykietowej.
Zaczynaty sie wakacje, miatem sporo wolnego czasu, wiec liczytem na to, ze
zarobie troche grosza. Pechowo dla mnie okazato sie, ze w zaktadzie ojca
kierownikdw byto dostatek, a dla mnie znalazta sie ,ciepta” posadka w hali
produkcyjnej.

Przez kolejny miesigc moja praca polegata na grzebaniu w mule, sprzataniu
tazienek i noszeniu wszystkiego, co kwalifikowato sie do okreslenia: , O, chodz tu!
Jestes mtody, masz krzepe, a to swoje wazy”. Tato polecit brygadzistom, by
nauczyli mnie , dobrej roboty”. Prace zaczynatem o 6.00 rano. Zawsze wydawato
mi sie, ze tak wczesnie wstajq tylko koguty w bajkach, a tu taka niespodzianka —
nigdy w zyciu nie widziatem tylu wschoddw stonca w ciggu dwdch miesiecy! Nie
powiem, zebym byt wtedy z tego powodu bardzo zadowolony. Nastrojowg
atmosfere psuta Swiadomos¢, ze zaraz dostane do reki fopate i przez najblizszych
osiem godzin bede z nig Scisle wspotpracowat.

Dostawatem z firmy taty normalng wyptate — 900 zt miesiecznie. To byto dla
mnie sporo, co wcale nie zmienia faktu, ze moje potrzeby byty nieograniczone

i przerazata mnie wizja, ze tak mogtoby wygladac cate moje zycie. Wschody
stonca miatem gratis, ale i tak musiatem cos wymysli¢. Okazja pojawita sie sama.

Zdatem w tym czasie egzamin na prawo jazdy i nie posiadatem sie ze szczescia,
kiedy mogtem prowadzi¢ samochdéd. W mojej sezonowej pracy spotkat mnie tez
awans. Wspigtem sie na wyzszy szczebel kariery i z chtopca na posytki statem sie
petnoprawnym ,tadowaczem wegla do worka”. Méj nowy zakres obowigzkow
polegat na tym, ze caty dzien pakowatem do foliowych workdéw 25 kg wegla.
Wegiel ten sprzedawany byt odbiorcom detalicznym, a ja miatem dbac o to, zeby
nie zabrakto zapakowanych workdéw oraz o to, by kazdy z nich wazyt réwno 25 kg.

Miatem ustawiac worki na palecie, lecz szybko doszedtem do wniosku, ze skoro

i tak juz go niose, to dam go klientowi prosto do bagaznika. Jezeli pod moje
stanowisko podjezdzat lepszy samochdd, to przed zatadowaniem worka doktadnie
ogladatem, czy nie ma w nim zadnej dziurki — moéwitem klientowi, ze nie chce mu
nabrudzi¢ w takim tadnym aucie. Mdj gest okazat sie dos¢ optacalny. Bytem
bardzo zaskoczony, kiedy zaczatem dostawac napiwki! Co kilkanascie minut do
kieszeni wpadata mi a to ztotdwka, a to 2 zt. Nigdy nie sadzitem, ze tadowacz
wegla moze w ogdle cos$ zarobi¢ na napiwkach. A pamietam, ze w ten sposéb
kazdego dnia dorabiatem sobie potowe dniéwki — TAX FREE!

Dzi$ po czasie wiem, ze zarabia sie tam, gdzie kto$ wycigga pienigdze z portfela
i ze najbardziej optaca sie ,,byc¢ jak najblizej klienta”. Postanowitem po6jsc za



ciosem. Do zaktadu taty dzwonili klienci i pytali, czy sprzedajemy workowany
wegiel z dostawg do domu. Poczatkowo ustuga ta nie znajdowata sie w ofercie
firmy, wiec postanowitem zmienic¢ ten stan rzeczy. Wypozyczytem od znajomego
samochod marki Polonez Truck i zatadowany workami z weglem ruszytem na
miasto. Do pomocy zatrudnitem mtodszego brata, ktéremu powiedziatem, ze
zrobimy na tym weglu interes zycia. Okazato sie, ze nie musiatem wiecej mowic.
Plan byt prosty: co sobote pozyczamy poloneza i bierzemy od taty w komis worki
z weglem na pake auta. Do ceny doliczamy dla nas kilka procent, kasujemy za
transport i oferujemy ustuge ,,dodatkowg” — wniesienie workdéw do piwnicy. Kiedy
pierwszy raz ruszyliSmy z bratem tym starym klekotem na miasto (chyba
przetadowaliSmy pake), czutem sie jak baron weglowy. Troche studzit mnie drobny
fakt, ze po wcisnieciu hamulca stary polonez nadal sunat przed siebie catym
pedem, ale taka drobnostka nie mogta zabi¢ przeciez mojego entuzjazmu.

Nasz pierwszy klient okazat sie strzatem w dziesigtke. Starsza pani, mieszkajgca
samotnie, zabrata 1/3 naszego towaru i sama powiedziata, ze doptaci nam, jak
zniesiemy jej worki do piwnicy. Nie minety 3 godziny i kazdy z nas miat po 60 zt
zysku w kieszeni. Byto nas nawet sta¢ na to, by wlac¢ do poloneza wiecej benzyny,
niz miat, gdy go pozyczalisSmy. Kazdy byt zadowolony, najbardziej chyba klienci,

i wiasnie to chwytato.

PostanowiliSmy z bratem agresywnie wejs¢ na rynek. Tym razem plan byt rownie
prosty. Jedziemy do pobliskiego miasta, w ktorym duzo ludzi utrzymuje sie

Z pracy za granicg, i tam szukamy klientéw docelowych. Nasza reklama byta
konkretna, tania i przede wszystkim skuteczna. Chodzitem ,,po domach”

i zostawiatem maty woreczek z kilkoma wegielkami i ulotkg firmy. Nikt mnie psem
nie poszczut, bo przeciez wegiel rozdawatem.

Zamowienia pojawity sie dos¢ szybko i okazato sie, ze zarabiamy duzo lepiej na
ustugach dodatkowych niz na samym weglu. Najbardziej optacato sie znosi¢ wegiel
do piwnicy. Nie podawatem ceny, mowitem tylko, ze jestem uczniem i dorabiam

w wakacje. Metoda ta byta szczera i skuteczna, a takie najlepiej w biznesie
dziatajq. Wiele razy zaskakiwata mnie hojnosc¢ klientéw, ktérzy dawali mi za 10
minut znoszenia wegla 20 zt napiwku! W godzine mdgtbym zarobié tyle, co
prawnik po aplikacji (z tg réznica, ze prawnika mogg bolec plecy od siedzenia na
krzesle, a mnie bolaty od targania workdw z weglem).

Moja ,weglowa” przygoda dobiegata konca. Ostatni miesiqc wakacji chciatem
zostawic¢ dla siebie — odpoczgc troche i pojecha¢ na Mazury. Kiedy zastanowitem
sie chwile nad pracg w hali i kontaktem z klientami, zauwazytem, ze bardziej
optaca sie porozmawiac z ludzmi i ,pohandlowac”, zamiast caty dzien machac
topatq. Co wiecej, ten model pracy okazat sie dla mnie o wiele przyjemniejszy.
Pracujac w hali produkcyjnej, nie miatem mozliwosci podjechania sobie na
hamburgera i ciastko. Kiedy bytem w terenie i spotykatem sie z klientami, to sam
ustalatem sobie trase przejazdu i na najblizsze godziny sam bytem sobie szefem.
I bardzo mi to odpowiadato.






Niniejsza darmowa publikacja zawiera jedynie fragment
pelnej wersji calej publikacji.

Aby przeczytaé ten tytul w pelnej wers;ji kliknij tutaj.

Niniejsza publikacja moze by¢ kopiowana, oraz dowolnie
rozprowadzana tylko i wylacznie w formie dostarczonej przez
NetPress Digital Sp. z o.0., operatora sklepu na ktérym mozna
naby¢ niniejszy tytul w pelnej wersji. Zabronione sa
jakiekolwiek zmiany w zawartosci publikacji bez pisemnej zgody
NetPress oraz wydawcy niniejszej publikacji. Zabrania sie jej
od-sprzedazy, zgodnie z regulaminem serwisu.

Pelna wersja niniejszejl publikacji jest do nabycia w sklepie
internetowym Nexto.pl.


http://www.nexto.pl/ebooki/zarabianie_prawdziwych_pieniedzy_p33762.xml?pid=154510
http://www.nexto.pl?pid=154510
http://www.nexto.pl?pid=154510
http://www.nexto.pl/nota_prawna.xml?pid=154510
http://www.nexto.pl/ebooki/zarabianie_prawdziwych_pieniedzy_p33762.xml?pid=154510

